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nous remonter toutes les informations dont

nous avons besoin » , prédit le dirigeant fine
croit pas en revanche aux boîtiers des loueurs

en longue durée , qui sont rarement en
situationde monopole sur une flotte et n' ont donc

pas de vision globale de celle-ci.
Édouard Rance a entamé des discussions avec
les constructeurs , notamment Renault , pour
récupérer les informations de leurs boîtiers.
« Jeveux

qu'
ils me fournissent directement

les données brutes , que je mettrai moi-même
en forme avec mon logiciel Jeveux bien payer
la transmission de ces informations mais un

prix raisonnable , entre 3 et 5 euros par mois

maximum» , explique-t-il .La télématique est

pour lui un moyen d ' établir des relevés plus
précis (consommation , kilométrage ,
utilisationpro/ perso ...)et plus réguliers ,ce qui
permetd '

identifier plus rapidement les véhicules
en forte dérive par rapport à la loi de roulage .
voit également un réel intérêt aux alertes de
maintenance lorsque celles-ci ne sont pas
effectuées et aux évaluations du
comportementau volant en vue de réduire la
consommationde carburant.
L '

analyse de la conduite et son amélioration
constituent l '

un des piliers de la télématique.
Des organismes de formation tels que Codes
Rousseau , Mobigreen ou Actua Formation

proposent à leurs clients de monter des
boîtiersdans les voitures de leurs collaborateurs
afin de suivre leur comportement au volant au

quotidien sur une longue période .Actua
Formationa par exemple mis en place un

programmede formation s' étalant sur trente-six
mois avec une solution télématique de

MappingControlà l '

appui .Pour DavidRaffin
directeurdu développement d ' Actua Formation ,

LA GÉOLOCALISATION, UNE OBUGATION POURHYDROBAT

Hydrobat n' apasperdutemps.Lajeuneentreprisespécialiséedanslarénovationde habitat
créée enavril 2015estd oreset déjàà latête d

' une flotte de80 véhicules, dont présde
50sont équipésd

' une solutionde télématiquefournieparFleetmatics, unesociétédu groupe
Reetmatics. « Lagéolocalisotionen tempsréel descollaborateursévoluantsurie terrain était
un impératifafind ' avoirun bonsuividenotre activité» assureGregoryTalvy,le responsabledes
affairesgénéralesd

'

Hydrobat. [ entreprisesait ainsioù sesituent ses équipesenpermanence,
notamment sescommerciauxet ses techniciens,et peut optimiserleursdéplacements.
Unautre élémentquia plaidéenfaveurde latélématiqueest laréceptionquotidiennede
tableauxde bord élaborésparReetmaticsà partir desdonnéesremontéesdesboîtiers.
« Nousavonsainsidesinformationsprécisessurie comportementdenoscollaborateursau

volant, surla consommationde carburantoubiensur lenombrede kilomètresparcourus»,

expliqueGregoryTalvy.Hydrobattire profit deces indicateurspour sensibiliserses troupes
auxvertus de l'

éco-conduite. Au-delàdes premiersretoursdéjàpositifsdu terrain, le

responsabledesaffairesgénéralessait
qu' il obtiendradesretourscomplémentairesdans

ladurée. Hydrobatapprécieparailleurslapossibilitéde paramétrerlelogicielReveal
en fonctiondu niveauhiérarchiqueet les tableauxde bordoffrant unevision d '

ensemble
de laflotte , enadéquationavecsastratégie.
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TÉLÉMATIQUE

IsriPlanestencoursdedéploiementduneoffredetélématiquedans20pays

RenaultPro Boardremonteprèsde60informationsaugestionratredeparc

proposedesce détaillés.notammentsurlecomportementauvolantdescollaborateurs

4437

e

« la télématique permet d '

analyser la
conduitedes collaborateurs au quotidien et de

pérenniser les conseils prodigués par nos

formateurs.Notre programme revient environ

300 euros hors taxes par an et par véhicule

mais nos clients peuvent espérer réaliser par
cebiais plus de 600 euros d ' économies de
carburantpar an Au vu des résultats obtenus ,
nous estimons que la télématique est l ' avenir

desformations à l ' éco-conduite» . Actua

Formationest en cours de déploiement de cette

offre chez Sodiaal , entreprise dont la flotte
s' élève à2500 véhicules.
Reste enfin à évoquer le rôle jouer des pure
players des pionniers de la télématique , face
à tous ces nouveaux entrants . Force est de

constater qu'
ils ne restent pas les bras

croisés.Mapping Control a récemment procédé à

une levée de fonds de 2 millions d '

euros pour
son développement ,Locster a rejoint 1-Fleet
Alliance , un regroupement d

' acteurs

européensde la géolocalisation d '

entreprise , Omi-

AUTOMOBILE-ENTREPRISE

car a été racheté par Fleetmatics ,le n°1
mondialde la télématique avec 625000 véhicules

équipés , Ocean a été absorbé par Orange
Business Services , et Mastemaut a noué des

partenariats avec Renault et Fraikin . Bref ,la

résistance s' organise . Citons aussi TomTom
Telematics , qui revendique 500 000 véhicules

équipés et 36 000 clients dans le monde.

BUSCANPLUTÔTQU' OBD2
Pour Philippe Orvain ,le président de Nomadic
Solutions ,un autre pionnier de la télématique
« les acteurs spécialisés dans les boitiers de
seconde monte ont encore quatre ans à tenir

Tous les constructeurs vont être équipés
d ' id là. Le mouvement déjà commencé avec
Renault et PSA . Une vision quelque peu
pessimiste . La récente mise en liquidation
judiciaire de MyCar Innovations une jeune
entreprise prometteuse . illustre toutefois son

propos . Philippe Orvain met par ailleurs en

garde contre les prestataires qui choisissent la
solution de facilite en connectant leurs
boîtiersaux prises diagnostic des véhicules , les
fameuses prises OBD2. « Elles ne sont pas
faites pour ça .Brancher un boitier télématique
dessus peut prendre du temps de calcul à la
voiture ou , qui sait , déclencher un airbag ,

prévient-iL Les boitiers connectés au bus con

ont sa préférence et s' avéreraient plus précis
dans la collecte des informations.
Il est rejoint dans cette dernière analyse par
Alexandre Cuny ,le directeur commercial de
Fleetmatics France . « Nous préférons passer
par un branchement sécurisé à l

'

intérieur du
tableau de bord plutôt que par la prise 08D2.
Ce type d ' installation étant trop facilement
démontable .Et puis , les constructeurs

préférefletgarder cette prise à leur usage propre»
confirme le dirigeant .11balayeégalement d ' un
revers de main les menaces qui pèsent sur les
acteurs indépendants . Fleetmatics a pour
ambition d ' être parmi les leaders du marché

français d '

cinq ans et n' exclut pas ,unjour ,
de diffuser ses solutions par le biais d ' un
constructeur .La prestation historique de l '

entrepriseest la géolocalisation mais la
gestionglobale de la flotte et l ' éco-conduite font
désormais partie de son coeur de métier . Le

contrat signé avec Brink' s France sur cinq ans

pour un millier de véhicules illustre cette
orientation . Le convoyeur de fonds a opté pour
la solution Fleetmatics Reveal +offrant une
vue consolidée de toute sa flotte
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