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nous remonter toutes les informations dont [ - ]
O BUBHEL s, peditledigeans I1ie LA GEOLOCALISATION, UNE OBLIGATION POUR HYDROBAT

croit pas enrevanche aux boitiers des loueurs
en longue durée, qui sont rarement en situa-
tion de monopole sur une flotte et n'ont donc
pas de vision globale de celle-ci.

Edouard Rance a entame des discussions avec
les constructeurs, notamment Renault, pour
recuperer les informations de leurs boitiers.
« Je veux gu'ils me fournissent directement
les donneées brutes, que je mettrai moi-méme
enforme avec monlogiciel. Je veux bien payer
la transmission de cesinformations mais aun
prix raisonnable, entre 3 et 5 euros par mois
maximums» explique-t-il. La télématique est
pour lui un moyen d'établir des relevés plus

Hydrobat n'a pas perdu temps. La jeune entreprise spécialisée dans la rénovation de I'habitat
‘ créée en avril 2015 est d'ores et déja a la téte d'une flotte de 80 véhicules, dont prés de

50 sont équipés d'une solution de télématique fournie par Fleetmatics, une société du groupe
Fleetmatics. « La géolocalisation en temps réel des collaborateurs évoluant sur le terrain était
unimpératif afin d'avoir un bon suivi de notre activité » assure Grégory Talvy, le responsable des
affaires générales d'Hydrobat. L'entreprise sait ainsi ol se situent ses équipes en permanence,
notamment ses commerciaux et ses techniciens, et peut optimiser leurs déplacements,

Un autre élément qui a plaidé en faveur de la télématique est la réception quotidienne de
tableaux de bord élaborés par Fleetmatics & partir des données remontées des boitiers.

<« Nous avons ainsi des informations précises sur le comportement de nos collaborateurs au
volant, sur la consommation de carburant ou bien sur le nombre de kilomeétres parcourus»,
explique Grégory Talvy, Hydrobat tire profit de ces indicateurs pour sensibiliser ses troupes
aux vertus de I'éco-conduite. Au-dela des premiers retours déja positifs du terrain, le
responsable des affaires générales sait qu'il obtiendra des retours complémentaires dans

précis (consommation, kilométrage, utilisa- . i ) o e = |
la durée. Hydrobat apprécie par ailleurs la possibilité de parameétrer le logiciel Reveal

enfonction du niveau hiérarchique et les tableaux de bord offrant une vision d'ensemble
dela flotte, en adéquation avec sa stratégie.

tion pro/perso...) et plus reguliers, ce qui per-
met d'identifier plusrapidement les véhicules
en forte derive par rapport alaloi deroulage. Il
voit également un réel intérét aux alertes de
maintenance lorsque celles-ci ne sont pas
effectuées et aux évaluations du comporte-
ment au volant en vue de réduire la consom-
mation de carburant.

L'analyse de la conduite et son amélioration
constituent l'un des piliers de la télématique.
Des organismes de formation tels que Codes
Rousseau, Mobigreen ou Actua Formation
proposent a leurs clients de monter des boi-
tiers dansles voitures de leurs collaborateurs
afin de suivreleur comportement auvolant au
quotidien sur une longue période, Actua For-
mation a par exemple mis en place un pro-
gramme de formation s'étalant sur trente-six
mois avec une solution télématique de Map-
ping Control al'appui. Pour David Raffin, direc-
teur du développement d'Actua Formation,
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car a eté rachete par Fleetmatics, len’1 mon-
dial dela télématique avec 625000 vehicules
équipés, Ocean a été absorbé par Orange
Business Services, et Masternaut a noué des
partenariats avec Renault et Fraikin. Bref, la
resistance s'organise. Citons aussi TomTom
Telematics, quirevendique 500 000 vehicules
eéquipes et 36 000 clients dans le monde.

BUS CAN PLUTOT QU'0BD2
Pour Philippe Orvain, le président de Nomadic
Solutions, un autre pionnier de la télématique,
« les acteurs spécialisés dans les boitiers de
seconde monte ont encore quatre ans a tenir.
Tous les constructeurs vont étre equipes
d'icila. Le mouvement a déja commence avec
Renault et PSA ». Une vision quelque peu
pessimiste, La récente mise en liquidation
judiciaire de MyCar Innovations, une jeune
entreprise prometteuse, illustre toutefois son
propos. Philippe Orvain met par ailleurs en
garde contreles prestataires qui choisissent la
solution de facilité en connectant leurs boi-
tiers aux prises diagnostic des vehicules, les
fameuses prises OBD2. <« Elles ne sont pas
faites pour ca. Brancher un beitier télématique
dessus peut prendre du temps de calcul @ la
voiture ou, qui sait, déclencher un airbag»»,
prévient-il. Les boitiers connectes au bus can
ont sa préférence et s'avéreraient plus precis
dans]la collecte des informations.
s propose des reporting détalllés, notamment sur le comportement au volant des collaborateurs. lest rejoint dans cette derniere analyse ey
: Alexandre Cuny, le directeur commercial de
:..."1 - ..E. :.-!.q ...2. E‘. ..?. .....'\..,_ Fleetmatics France, << Nous preferons passer
par un branchement sécurisé alintérieur du
tableau de bord plutét que par la prise OBD2
| 0 o : a Ce type d'installation étant trop facilement

Renault Pro+ Board remonte
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ambition d'étre parmi les leaders du marche

francais d'ici a cingans et n'exclut pas, unjour,

.« la télématique permet d'analyser la con-  offre chez Sodiaal, entreprise dont la flotte  de diffuser ses solutions par le biais d'un
duite des collaborateurs au quotidien et de  s'élévea2500 vehicules. constructeur. La prestation historiquedel'en-
pérenniser les conseils prodigués par nos for-  Reste enfin a evoquer leréle ajouer des pure  treprise est la geolocalisation mais la ges-
mateurs. Notre programme revient a environ  players, des pionniers de la télématique, face tion globale de la flotte et I'éco-conduite font
300 euros hors taxes par an et par véhicule — atous ces nouveaux entrants. Force est de desormais partie de son coeur de meétier. Le
mais nos clients peuvent espérer réaliser par ~ constater qu'ils ne restent pas les bras croi-  contrat signéavec Brink's France sur cingans
cebiais plus de 600 euros d'économiesdecar-  sés. Mapping Control arécemment procéedéa  pour un millier de vehicules illustre cette
burant par an. Au vu des résultats obtenus,  une levée de fonds de 2 millions d'euros pour orientation. Le convoyeur de fonds a opte pour
nous estimons que la télématique est lavenir  son développement, Locster arejoint 1-Fleet la solution Fleetmatics Reveal + offrant une
des formations & léca-conduite» ActuaFor-  Alliance, unregroupement d'acteurs euro-  vue consolidee de toute saflotte @
mation est en cours de déploiement de cette  péensdela géolocalisation d'entreprise, Orni- Damien Chalon
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